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黄金套期保值(黄金套期保值案例)

红网时刻新闻通讯员 黄科 蒋新朝 长沙报道

2022年，面对高通胀压力，海外主要经济体加息预期不断升温，加上俄乌冲突爆发
，金价大幅波动。如何为相关企业的市场经营赋能？这是大有期货一直在认真思考
的问题。两年多来，大有期货主动阅读市场，热情服务企业，携手湖南黄金集团，
正在探索一条期货拥抱产业、金融赋能经营的产融结合之路。

2020年新冠疫情爆发后，黄金价格出现大幅波动。面对金价波动，大有期货党支部
书记、董事长雷芳将目光投向同为省国资委体系下的湖南黄金集团。

是年5月，大有期货高管正式拜访湖南黄金，为其相关业务人员开展套期保值业务
培训。随后，大有期货多部门紧密合作，主动出击，多点开花，对其旗下子公司逐
一拜访，仔细梳理客户需求难点，明确业务合作落脚点。至此，双方合作“八字有
了一撇”。

前期的衔接铺路，做足了功课，2021年8月大有期货董事长雷芳拜访黄金集团，推
动双方合作取得突破性成果——黄金集团支持旗下子公司在大有期货开立期货账户
，一个“八”字终于写成。

2022年，湖南黄金加快推进主要产品黄金参与期货套期保值工作，大有期货给予大
力支持与配合。

“我们要把服务阵地搬到产业一线、项目一线，搞清楚企业究竟想什么、要什么。
”这是雷芳反复强调的一点。3月，雷芳率领服务团队出席黄金集团销售及套期保
值业务座谈会。在双方高层达成共识后，由大有期货协助湖南黄金完成套期保值业
务制度与体系建设，产融结合驶入快车道。

授人以鱼，不如授人以渔。黄金集团启动2022年销售套期保值业务及管理培训，大
有期货动员公司各部门业务精英，拟定培训计划、设计课程，为黄金集团参训学员
提供学习资料和考试辅导。

从以往“炒期货”到如今 “用期货”，服务产业是期货公司的必然之选、应然之选
。接下来，大有期货将继续帮助黄金集团建立完善的销售套保管理体系，打造专业
化期货业务团队。大有期货将始终秉持服务实体经济的初心，把做好客户的服务工
作放在首位，久久为功，驰而不息。
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