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2020年底，朝朝宝一经推出便备受关注。在“招行革自己存款命”的舆论热潮中
，全面打通零钱理财与活期存款，同时拥有收益率、流动性与无边界使用等三大杀
手锏的朝朝宝势如破竹，仅仅9个月就赢得了1000多万客户的青睐。

打造“大财富管理价值循环链”，面向“大”客群至关重要。如何拉近与年轻客户
的距离，让越来越多的90后、00后不仅知道微信、支付宝，更认识并选择招商银行
？

曾有专业财经媒体对招行的策略进行过深入解读，即通过朝朝宝这样的简单流量型
产品与年轻人建立连接，逐步培养其线上理财的习惯和感觉，进而通过招商银行Ap
p的平台不断强化交互、获得更多具有高成长性的财富主账户。

从这个角度来看，朝朝宝的出圈不仅是一款产品的成功，也是招行牵手“后浪”，
与千万年轻人共赴大财富管理新时代的开始。

钩住年轻“大”客群

很多细心的客户都发现，招商银行App首页左上角的黄金位置，原本属于连通线上
线下的高频入口“扫一扫”，而今已被朝朝宝所取代。如此重要的流量入口调整，
折射出的是招行征战大财富管理时代的雄心——不仅要继续保持在中高端客户方面
的领先优势，也要同步“圈定”更多年轻客群，从流量获取到理财转化。
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值得一提的是，朝朝宝的快速出圈并没有影响招行零售在负债端的优势。上半年，
招行零售存款余额2.02万亿元，较上年末增长6.47%。其中，活期存款占比70.74%
，成本率1.06%，长板更长，一骑绝尘。

招行财富平台部总经理张东曾对媒体表示，“我们一开始推朝朝宝的时候，也担心
会影响活期存款，影响招行在负债端的优势。但客户零钱理财的需求真实存在，从
实际推广情况看，朝朝宝深受客户尤其是年轻客户欢迎，还提升了客户在招行的资
产沉淀，让我们实现了与客户的双赢，证明坚持‘价值导向’不断为客户创造价值
才是正确的理念”。

据了解，招行近期还推出了月月宝、季季宝、半年宝等产品，以加倍丰富的产品矩
阵，与更多客户携手前行。

做年轻人的“财富主账户”
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如果说朝朝宝是年轻人与理财的第一次邂逅，公募基金则是年轻人财富人生路上的
进阶。事实也证明，基金在年轻人的理财中正在扮演越来越重要的角色，相关报告
就显示，2020年新增“基民”中，90后占比超过一半。
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